
มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หนา้ | ๑ 
 รายวชิา BEC4318 การเจรจาต่อรองทางเศรษฐศาสตร์และธุรกจิ สาขาวชิา เศรษฐศาสตร์ธุรกจิ คณะวทิยาการจัดการ มหาวทิยาลัยราชภัฏสวนสนุนัทา 

 

 

รายละเอยีดของรายวชิา (Course Specification) 

รหัสวชิา  BEC4318  รายวชิา  การเจรจาตอ่รองทางเศรษฐศาสตร์และธุรกิจ  

สาขาวชิา  เศรษฐศาสตร์ธุรกิจ  คณะวทิยาการจัดการ   มหาวทิยาลัยราชภฏัสวนสุนันทา 

ภาคการศกึษา ๑ ปกีารศกึษา ๒๕๖๙ 

 

หมวดท่ี ๑ ข้อมูลท่ัวไป 
๑. รหัสและชื่อรายวชิา   

รหัสวชิา            BEC4318   

 ช่ือรายวชิาภาษาไทย     การเจรจาต่อรองทางเศรษฐศาสตร์และธุรกิจ 

 ช่ือรายวชิาภาษาองักฤษ  Economics and Business Negotiation 

 

๒. จำนวนหน่วยกติ   ๓(๓-๐-๖)  

       

๓. หลักสูตรและประเภทของรายวชิา 

๓.๑  หลักสูตร      เศรษฐศาสตรบัณฑติ  สาขาวชิาเศรษฐศาสตร์ธุรกิจ 

๓.๒ ประเภทของรายวชิา   หมวดวชิาเฉพาะดา้น เลอืกเรียน  

 

๔. อาจารย์ผู้รับผดิชอบรายวชิาและอาจารย์ผู้สอน    

๔.๑  อาจารย์ผูรั้บผดิชอบรายวชิา ผศ.ดร.สมภมู ิแสวงกุล 

๔.๒  อาจารย์ผูส้อน  ผศ.ดร.สมภมู ิแสวงกุล  

                                               

 ๕.  สถานท่ีตดิต่อ หอ้งพักอาจารย์ช้ัน ๔ อาคาร ๕๖ คณะวทิยาการจัดการ 

             E – Mail: somphoom.sa@ssru.ac.th 

 

๖. ภาคการศกึษา / ชัน้ปท่ีีเรยีน   

๖.๑ ภาคการศกึษาที่    ๑ / ๒๕๖๙ ช้ันปทีี ่๓  

๖.๒ จำนวนผูเ้รียนที่รับได ้ ประมาณ  ๖๐ คน 

 

๗. รายวชิาท่ีต้องเรยีนมากอ่น (Pre-requisite)  (ถ้าม)ี  ไม่ม ี

 

๘. รายวชิาท่ีต้องเรยีนพร้อมกัน (Co-requisites) (ถ้าม)ี  ไม่ม ี

 

๙. สถานท่ีเรยีน   อาคาร ๕๖ หอ้ง ๕๖๔๗ คณะวทิยาการจดัการ มหาวทิยาลัยราชภัฏสวนสุนันทา 

    และผ่านระบบ Online / On Demand ที่กำหนดตามความเหมาะสมของผูเ้รียน 
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๑๐.วันท่ีจดัทำหรอืปรับปรุง   วันที่ ๒๘  เดอืน มถุินายน พ.ศ. ๒๕๖๙ 

รายละเอยีดของรายวชิาคร้ังล่าสุด 

 
หมวดท่ี ๒ จุดมุ่งหมายและวัตถุประสงค์ 

 
๑. จุดมุ่งหมายของรายวชิา         

         เพื่อให้ผู้ศกึษาได้พัฒนาเกิดความรู้และทักษะที่จำเป็นเชิงวิชาการเก่ียวกับแนวคิดและทฤษฎีที่เก่ียวข้องกับการเจรจา

ต่อรอง ปัจจัยในการเจรจาต่อรอง กระบวนการเจรจาต่อรอง การวิเคราะห์สถานการณ์ต่างๆทางเศรษฐศาสตร์และธุรกิจ

เพื่อการวางแผนการเจรจาต่อรอง และกลวธิใีนการเจรจาต่อรองทางธุรกิจไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ 
  
๒. วัตถุประสงค์ในการพัฒนา/ปรับปรุงรายวชิา 
  
          พัฒนาและสอดแทรกสาระเนื้อหาให้สอดคล้องกับหลักสูตรและการเปลี่ยนแปลงบริบททางเศรษฐกิจและธุรกิจใน
ปัจจุบัน 
  

หมวดท่ี ๓ ลักษณะและการดำเนนิการ 
 

๑. คำอธบิายรายวชิา 
   (ภาษาไทย) แนวคิดและทฤษฎีที่เก่ียวข้องกับการเจรจาต่อรอง ปัจจัยในการเจรจาต่อรอง กระบวนการเจรจา
ต่อรอง การวิเคราะห์สถานการณ์ทางเศรษฐศาสตร์และธุรกิจเพื่อการวางแผนการเจรจาต่อรอง การโน้มน้าวคู่เจรจาและ
กลวธิใีนการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ แนวทางการเจรจาต่อรองทางธุรกิจอย่างมจีริยธรรม 
             (ภ าษาอั งก ฤษ )  Concepts and theories related to negotiation, negotiating factors, process of negotiation, 
analysis of situations in economics and business for making negotiating plans, persuasion and business negotiating 
tactics, ethical approaches of business negotiations 
 
๒. จำนวนชั่วโมงท่ีใชต้่อภาคการศกึษา 
 

บรรยาย 

(ช่ัวโมง) 

สอนเสรมิ 

(ช่ัวโมง) 

การฝึกปฏบิัติ/งาน 

ภาคสนาม/การฝกึงาน(ช่ัวโมง) 

การศกึษาด้วยตนเอง 

(ช่ัวโมง) 

๔๕ ช่ัวโมงต่อภาคการศึกษา ไม่ม ี ไม่ม ี ๙๐ ช่ัวโมงต่อภาคเรียน 

 
๓. จำนวนชัว่โมงต่อสัปดาห์ท่ีอาจารย์ให้คำปรกึษาและแนะนำทางวชิาการแกน่ักศกึษาเป็นรายบุคคล 
 อาจารยผ์ูส้อนจัดเวลาใหค้ำปรึกษาเป็นรายบุคคล หรอื รายกลุ่มตามความตอ้งการ ๑ ช่ัวโมงตอ่สัปดาห์ (เฉพาะ

รายที่ตอ้งการ) ตามช่องทางใดช่องทางหนึง่หรอืหลายทาง ดังตอ่ไปนี้ 

๓.๑ ปรกึษาดว้ยตนเองที่หอ้งพักอาจารย์ผูส้อน  หอ้งพักอาจารย ์ช้ัน ๔ อาคาร ๕๖ คณะวทิยาการจดัการ 

 ๓.๒ ปรึกษาผ่านโทรศัพท์ที่ทำงาน หมายเลข ๐-๒๑๖๐-๑๕๐๗ 

 ๓.๓ ปรึกษาผ่านจดหมายอเิลก็ทรอนกิส์ (E-Mail):  somphoom.sa@ssru.ac.th / Group line / google classroom 

 

mailto:somphoom.sa@ssru.ac.th%20/%20Group%20line%20/
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หมวดท่ี ๔ การพัฒนาผลการเรยีนรู้ของนักศึกษา 

 
๑. คุณธรรม  จรยิธรรม 

๑.๑   คุณธรรม จรยิธรรมท่ีต้องพัฒนา 

         (๑) มจีติสำนกึและตระหนักในคุณธรรม จริยธรรม จรรยาบรรณ ความเสยีสละและความซือ่สตัยส์ุจรติ 

                       (๒) มวีนิัย ตรงต่อเวลา และความรับผดิชอบต่อตนเอง สังคม และสิง่แวดลอ้ม 

         (๓) มพีฤตกิรรมที่แสดงถึงการเคารพสทิธขิองผูอ้ืน่และศักดิ์ศรีของความเป็นมนุษย ์
 
๑.๒   วธีิการสอน 

(๑) กำหนดหลักเกณฑ์ต่างๆ เช่น ใหเ้ขา้หอ้งเรียน/ระบบออนไลน์ตรงเวลาและเขา้เรียนอย่างสม่ำเสมอ 
(๒) ใหม้คีวามรับผดิชอบในงานทีม่อบหมาย และมคีวามซื่อสัตย์ในการสอบ       

 
๑.๓    วธีิการประเมนิผล 

(๑) ประเมนิจากการตรงเวลาของนักศกึษาในการเขา้ช้ันเรียน/ระบบออนไลน์และพฤตกิรรมที่แสดงออก  
(๒) ประเมนิจากความรับผดิชอบ และการส่งงานที่ไดรั้บมอบหมาย 
(๓) ประเมนิจากการกระทำทุจริตในการสอบ           

 
๒. ความรู้ 

๒.๑   ความรู้ท่ีต้องพัฒนา 

            (๑) มคีวามรู้และความเขา้ใจในสาระสำคัญของหลักการและทฤษฎดีา้นเศรษฐศาสตร์ 

         (๒) สามารถติดตามความกาวหนาทางวิชาการและตอยอดองคความรูในทางเศรษฐศาสตร์ในเชิงธุรกิจได ้

         (๓) สามารถบูรณาการความรู้ในสาขาวชิาที่ศกึษากับความรู้ในศาสตร์อื่นๆที่เก่ียวขอ้ง 
 

๒.๒   วธีิการสอน 
(๑) การบรรยายร่วมกับการอภปิรายในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์  
(๒)  การทำงานกลุ่มและการนำเสนอรายงาน โดยอาศัยการวิเคราะห์กรณีศึกษา ในการค้นคว้าหาข้อมูล    

ที่เก่ียวขอ้ง เพื่อนำเสนอในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์           
 
๒.๓    วธีิการประเมนิผล 

(๑) ประเมนิจากการมสี่วนร่วมในช้ันเรียน/ระบบออนไลน ์
(๒) สอบกลางภาค สอบปลายภาค ดว้ยขอ้สอบที่เนน้การวดัหลักการและทฤษฎ ี
(๓) นำเสนอสรุปการอ่านจากการค้นควา้ขอ้มูลที่เก่ียวขอ้ง 
(๔)  ประเมนิจากรายงานและการนำเสนอผลการวเิคราะหก์รณศีกึษา           

 
๓. ทักษะทางปัญญา 

๓.๑   ทักษะทางปัญญาท่ีตอ้งพัฒนา 

            (๑)  มคีวามคิดริเร่ิมสร้างสรรค์อย่างมเีหตุผลและเป็นระบบ 

            (๒) สามารถสบืค้น จำแนก และวเิคราะห์ขอ้มูลหรอืสารสนเทศ เพื่อใหเ้กิดทกัษะในการแก้ปญัหา                       
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            (๓)  สามารถประยุกต์ความรู้และทกัษะกับการแก้ปัญหาทางธุรกิจไดอ้ยา่งเหมาะสม 

                    

๓.๒   วธีิการสอน 
(๑) บรรยายและอภปิรายกรณศีกึษาร่วมกันในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์ 
(๒)  ฝกึใหว้เิคราะห์ปัญหาจากกรณศีกึษาที่มผีูศ้กึษาไวแ้ลว้ โดยใหไ้ปค้นควา้จากเอกสารต่าง ๆ รวมถึง 

การค้นควา้จากฐานขอ้มูลที่เก่ียวขอ้งทางดา้นเศรษฐศาสตร์และธุรกิจ           
 

           ๓.๓    วธีิการประเมนิผล 
(๑) ทดสอบโดยข้อเขียน และสังเกตพฤติกรรมการมีส่วนร่วมในการอภิปรายปัญหาในช้ันเรียน/ระบบ

ออนไลน์ 
(๒) ดูจากรายงาน การนำเสนอรายงานและการมสี่วนร่วมในการเสนอขอ้คิดเห็นในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์

ต่อกรณศีกึษาที่กำหนด           
 

๔. ทักษะความสัมพันธ์ระหว่างบุคคลและความรับผดิชอบ 

๔.๑   ทักษะความสัมพันธ์ระหว่างบุคคลและความรับผดิชอบท่ีต้องพัฒนา 

   (๑) มคีวามรับผดิชอบในงานที่ไดรั้บมอบหมาย 

  (๒) สามารถทำงานเป็นทมีในบทบาทของผูน้ำหรอืผูร่้วมงาน ตามที่ไดรั้บมอบหมายอย่างเหมาะสม 

            (๓) มมีนุษยสัมพนัธ์ที่ด ีและสามารถปรับตัวเขา้กับสถานการณ์ที่เก่ียวขอ้งไดเ้ป็นอย่างด ี

  
๔.๒   วธีิการสอน 

(๑) มอบหมายงานกลุ่มในการวเิคราะห์กรณศีกึษา 
(๒) มอบหมายงานให้ค้นคว้าและศึกษาด้วยตนเอง เช่น ให้เลือกและอ่านแนวคิดใหม่ๆทางด้านการเจรจา

ต่อรอง และค้นควา้ขอ้มูลที่เก่ียวขอ้งกับวชิา โดยนำมาร่วมอภปิรายในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์           
 
๔.๓    วธีิการประเมนิผล 

(๑) รายงานผลการวเิคราะหก์รณศีกึษาที่นำเสนอ 
(๒) ประเมนิจากการอภปิรายร่วมกันในช้ันเรียน/ระบบออนไลน ์
(๓) ประเมนิจากการเขา้เรียนและพฤตกิรรมในช้ันเรียน/ระบบออนไลน์ของนักศกึษา 
(๔) ประเมนิจากความตรงตอ่เวลาในการส่งงานและความถูกตอ้งของงานที่ไดรั้บมอบหมาย 
 

๕. ทักษะการวเิคราะห์เชิงตัวเลข การสื่อสาร และการใช้เทคโนโลยสีารสนเทศ 

๕.๑   ทักษะการวเิคราะห์เชงิตัวเลข การสื่อสาร และการใช้เทคโนโลยสีารสนเทศท่ีต้องพัฒนา 

     (๑) สามารถเลอืกและประยุกต์ใช้เทคนคิทางคณติศาสตร์และสถิตทิี่เก่ียวขอ้งไดอ้ย่างเหมาะสม 

  (๒) สามารถเลอืกวธิกีารสื่อสารและรูปแบบการนำเสนอใหผู้อ้ื่นเขา้ใจไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ 

  (๓) สามารถเลอืกและใช้เทคโนโลยสีารสนเทศไดอ้ย่างเหมาะสม 

  
๕.๒   วธีิการสอน 

(๑) บรรยายและอภปิรายกรณศีกึษาร่วมกันในช้ันเรียน/ระบบออนไลน ์
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(๒) มกีารนำเสนองานกลุ่ม พร้อมขอ้เสนอแนะเพื่อเนน้ให้นักศกึษาใช้ภาษาทีถู่กตอ้ง ชัดเจนและกระชับ 
(๓) การติดต่อสื่อสารเพื่อสอบถามปัญหาในการเรียน การแลกเปลี่ยนความคิดเห็น และการส่งงาน ผ่าน 

E-mail / line / google classroom ของอาจารย์ผูส้อน   
(๔) มอบหมายงานใหเ้ตรียมและนำเสนอโดยใช้เทคโนโลยทีีเ่หมาะสม อาท ิpower point, VDO Clip  เป็นตน้ 
 

๕.๓    วธีิการประเมนิผล 
(๑) ประเมนิจากการอภปิรายร่วมกันในช้ันเรียน/ระบบออนไลน ์ 
(๒) ประเมนิจากมกีารใช้ภาษาที่ถูกตอ้งในการเขยีนรายงานและการนำเสนอในช้ันเรียน/ระบบออนไลน ์
(๓) ประเมนิจากมีการตดิต่อสื่อสารกับอาจารย์ผูส้อนผ่านทาง E-mail / line / google classroom 
(๔) ประเมนิจากมรีายการอา้งองิขอ้มูลในรายงานที่มกีารค้นควา้ทาง website 
(๕) ประเมนิจากวธิกีารจัดทำรายงาน และนำเสนอ ทีม่กีารใช้สื่อเทคโนโลย ีอาท ิpower point, VDO Clip 

เป็นตน้ 
หมายเหตุ 

สัญลักษณ์  หมายถงึ ความรับผดิชอบหลัก  

สัญลักษณ์  หมายถงึ ความรับผดิชอบรอง  

เวน้ว่าง หมายถงึ ไม่ไดรั้บผดิชอบ 

ซึ่งจะปรากฎอยู่ในแผนท่ีแสดงการกระจายความรับผดิชอบมาตรฐานผลการเรียนรู้จากหลักสูตรสู่รายวชิา (Curriculum Mapping) 

 

หมวดท่ี ๕ แผนการสอนและการประเมนิผล 

๑. แผนการสอน 

 

คร้ังที ่

 

เนื้อหา 

รูปแบบ

การ

เรยีน

การ

สอน 

โปรแกรม/วธิกีารสอน การจัดการ

เนื้อหาและสื่อ

การเรยีน      

การสอน 

การวัดผล 

๑ บทนำ Hyflex 

Learning 

- แนะนำวิธีการเรียนการสอน กำหนดหลักเกณฑ์ต่างๆในช้ัน

เรียน / ผ่านระบบออนไลน์ เช่น ให้เข้าเรียนตรงเวลาและเข้า

เรียนอย่างสม่ำเสมอ ให้มีความรับผิดชอบในงานท่ีมอบหมาย 

และมคีวามซื่อสัตย์ในการสอบ       

- ช้ีแจงวัตถุประสงค์และขอบเขตของเนื้อหา 

- แบ่งกลุ่มมอบหมายงานและกรณีศึกษาล่วงหน้า ให้ศึกษา

คน้ควา้ดว้ยตนเองจาก web site ท่ีน่าเช่ือถอื 

- แจ้งช่องทางการติดต่อสื่อสารกับผู้สอน เพื่อสอบถาม

ปัญหาในการเรียน การแลกเปลี่ยนความคิดเห็น และการส่ง

ง า น  ผ่ า น  E-mail / Group line / google classroom ข อ ง

อาจารย์ผูส้อน   

PowerPoint Quiz 

https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
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คร้ังที ่

 

เนื้อหา 

รูปแบบ

การ

เรยีน

การ

สอน 

โปรแกรม/วธิกีารสอน การจัดการ

เนื้อหาและสื่อ

การเรยีน      

การสอน 

การวัดผล 

- บรรยายและผูเ้รียน / ผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

๒ แ น ว คิ ด แ ล ะ

ทฤษฎีท่ีเกี่ยวข้อง

กั บ ก า ร เจ ร จ า

ต่อรอง 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให้ ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๓ แ น ว คิ ด แ ล ะ

ทฤษฎีท่ีเกี่ยวข้อง

กั บ ก า ร เจ ร จ า

ต่อรอง (ต่อ) 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๔ ก ร ะ บ ว น ก า ร

เจรจาต่อรอง 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๕ ก ร ะ บ ว น ก า ร

เจ ร จ า ต่ อ ร อ ง 

(ต่อ) 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๖ ยุ ท ธ วิ ธี ใน ก า ร

เจรจาต่อรอง 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๗ ยุ ท ธ วิ ธี ใน ก า ร

เจ ร จ า ต่ อ ร อ ง

(ต่อ) 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๘ สอบกลางภาค     

๙ ขั้ น ตอน ใน ก าร

ดำเนนิการเจรจา 

Hyflex 

Learning 
- ผูเ้รียนศึกษา VDO Clip ผ่านระบบ DLP  

- ผูเ้รียนซักถามขอ้สงสัยผ่านระบบ google classroom  

PowerPoint 

และ VDO Clip 

Quiz 

๑๐ ขั้ น ตอน ใน ก าร

ดำเนินการเจรจา 

(ต่อ) 

Hyflex 

Learning 
- ผูเ้รียนศึกษา VDO Clip ผ่านระบบ DLP  

- ผูเ้รียนซักถามขอ้สงสัยผ่านระบบ google classroom 

PowerPoint 

และ VDO Clip 

Quiz 

๑๑ การทำขอ้ตกลง Hyflex 

Learning 
- ผูเ้รียนศึกษา VDO Clip ผ่านระบบ DLP 

- ผูเ้รียนซักถามขอ้สงสัยผ่านระบบ google classroom 

PowerPoint 

และ VDO Clip 

Quiz 

๑๒ ทั กษะ ท่ี จ ำ เป็ น Hyflex - บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย PowerPoint Quiz 

https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
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คร้ังที ่

 

เนื้อหา 

รูปแบบ

การ

เรยีน

การ

สอน 

โปรแกรม/วธิกีารสอน การจัดการ

เนื้อหาและสื่อ

การเรยีน      

การสอน 

การวัดผล 

ต้ อ ง ใ ช้ ใน ก า ร

เจรจาต่อรอง 

Learning Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

๑๓ ทั กษะ ท่ี จ ำ เป็ น 

ต้ อ ง ใ ช้ ใน ก า ร

เจ ร จ า ต่ อ ร อ ง 

(ต่อ) 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๑๔ การเจรจาข้ าม

วั ฒ น ธ ร ร ม ใน

ธุ รกิ จ ร ะ ห ว่ า ง

ประเทศ 

Hyflex 

Learning 
- บรรยายเนื้อหาในช้ันเรียนหรือผ่านระบบออนไลน์ดว้ย 

Google Meet  

- กำหนดประเด็นให ้ผูเ้รียนและผูส้อนอภิปรายร่วมกัน 

PowerPoint Quiz 

๑๕ นำเสนองานกลุ่ม

และสรุปเนื้อหาท่ี

เรียน  

Hyflex 

Learning 

- นำเสนอผลงานกลุ่มในช้ันเรียน/ออนไลน์  

- ผูเ้รียนวจิารณ์ผลการนำเสนอผลงานของกลุ่มอื่นตามหลัก

วชิาท่ีเรียนมา 

- ผูส้อนสรุปเนื้อหาและแนะนำเพิ่มเติมในประเด็นในงานท่ีแต่

ละกลุ่มนำเสนอ 

PowerPoint Case 

Study / 

VDO Clip 

๑๖ นำเสนองานกลุ่ม

และสรุปเนื้อหาท่ี

เรียน (ต่อ) 

Hyflex 

Learning 

- นำเสนอผลงานกลุ่มในช้ันเรียน/ออนไลน์  

- ผูเ้รียนวจิารณ์ผลการนำเสนอผลงานของกลุ่มอื่นตามหลัก

วชิาท่ีเรียนมา 

- ผูส้อนสรุปเนื้อหาและแนะนำเพิ่มเติมในประเด็นในงานท่ีแต่

ละกลุ่มนำเสนอ 

PowerPoint Case 

Study / 

VDO Clip 

๑๗ สอบปลายภาค     

 

๒. แผนการประเมนิผลการเรยีนรู้ 

( ระบุวธีิการประเมนิผลการเรียนรู้หัวขอ้ย่อยแต่ละหัวขอ้ตามท่ีปรากฏในแผนท่ีแสดงการกระจายความรับผดิชอบของรายวชิา 

(Curriculum Mapping) ตามท่ีกำหนดในรายละเอียดของหลักสูตรสัปดาห์ท่ีประเมนิและสัดส่วนของการประเมนิ) 

ผลการเรียนรู้ วธีิการประเมนิผลการเรยีนรู้ 

 

สัปดาห์ท่ี 

ประเมนิ 

สัดส่วน                 

ของการ

ประเมนิผล 

๑.๒,๑.๓ - ความตรงตอ่เวลาและพฤตกิรรม

ความตัง้ใจในการเรียน 

ตลอดภาค 

การศกึษา 

๑๐% 

https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
https://classroom.google.com/c/ODY4NTU1NzM4NDY2
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ผลการเรียนรู้ วธีิการประเมนิผลการเรยีนรู้ 

 

สัปดาห์ท่ี 

ประเมนิ 

สัดส่วน                 

ของการ

ประเมนิผล 

- การค้นควา้ขอ้มูล การมสี่วนร่วม 

การอภปิราย และร่วมเสนอความ

คิดเห็นในช้ันเรียน/ผา่นระบบออนไลน ์

๑.๑,๑.๒,๒.๒,๒.๓ - สอบกลางภาค ๘ ๓๐% 

๑.๑,๑.๒,๒.๒,๒.๓ - สอบปลายภาค ๑๗ ๓๐% 

๑.๒,๒.๓,๓.๑,๓.๒,๓.๓,๔.๑,๔.๒,๔.๓,๕.๒,๕.๓ - ประเมนิผลการร่วมอภปิราย

วเิคราะห์กรณศีกึษา / Quiz 

- การส่งรายงานทั้งในด้านความตรง

ต่อเวลา ความถูกต้อง ครบถ้วนของ

เนื้อหา และการอ้างอิงข้อมูลทาง 

website  

-การนำเสนอรายงานในช้ันเรียน/ผ่าน

ระบบออนไลน์  มี การใช้ภาษาที่

เหมาะสม และใช้เทคโนโลยีในการ

นำเสนอ อาท ิpower point, VDO Clip 

เป็นตน้ 

ตลอดภาค 

การศกึษา 

ตลอดภาค 

การศกึษา 

 

  

๑๕-๑๖ 

๓๐% 

 

 

หมวดท่ี ๖ ทรัพยากรประกอบการเรยีนการสอน 

๑. ตำราและเอกสารหลัก  

๑) เอกสารประกอบการสอน ที่เรียบเรียงโดย ผูช่้วยศาสตรจารย์ ดร.สมภูม ิแสวงกุล (อาจารย์ผูส้อน) 

๒) เอกสาร หนงัสอื หรอืตำราการเจรจาต่อรองทุกเล่มในทอ้งตลาด 
  

๒.เอกสารและข้อมูลสำคัญ 
 ๑) เอกสาร รายงานที่เก่ียวขอ้งทางเศรษฐกิจและธุรกิจของหน่วยงานต่างๆ  อาท ิ กระทรวงพาณชิย์  ธนาคาร

พาณชิย์  และบริษัทเอกชนตา่งๆ เปน็ตน้ 

๓. เอกสารและข้อมูลแนะนำ 

 ๑) website ที่มเีนื้อหาเก่ียวขอ้งกับการเจรจาต่อรองในรูปแบบต่างๆ  

 

 

 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

หนา้ | ๙ 
 รายวชิา BEC4318 การเจรจาต่อรองทางเศรษฐศาสตร์และธุรกจิ สาขาวชิา เศรษฐศาสตร์ธุรกจิ คณะวทิยาการจัดการ มหาวทิยาลัยราชภัฏสวนสนุนัทา 

หมวดท่ี ๗ การประเมนิและปรับปรุงการดำเนนิการของรายวิชา 
 

๑. กลยุทธ์การประเมนิประสทิธิผลของรายวชิาโดยนักศกึษา 

 นักศกึษาประเมนิประสทิธผิลของรายวชิา โดยแบบประเมนิผูส้อน  
 
๒. กลยุทธ์การประเมนิการสอน 

      (ระบุวธีิการประเมนิท่ีจะไดข้อ้มูลการสอน เช่น จากผูสั้งเกตการณ์ หรือทีมผูส้อน หรือผลการเรียนของนักศึกษา เป็นต้น) 

 กลยุทธ์ในการเก็บขอ้มูลเพื่อประเมนิการสอน มาจากผลการสอบและงานที่ไดรั้บมอบหมายของนักศกึษา 
 
๓. การปรับปรุงการสอน 

      (อธิบายกลไกและวธีิการปรับปรุงการสอน เช่น คณะ/ภาควชิามกีารกำหนดกลไกและวธีิการปรับปรุงการสอนไวอ้ย่างไรบ้าง  

      การวจิัยในช้ันเรียน การประชุมเชิงปฏบัิติการเพื่อพัฒนาการเรียนการสอน เป็นต้น) 

 หลักสูตรกำหนดให้อาจารย์ผู้สอนทบทวนและปรับปรุงกลยุทธ์และวิธีการสอนจากผลการประเมินประสิทธิภาพของ
รายวิชา  นอกจากนี้ ยังมีการประชุมอาจารย์ประจำหลักสูตรเพื่อหารือปัญหาการเรียนรู้ของนักศึกษาและร่วมกันหาแนว
ทางแก้ไข 
 

๔. การทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธ์ิของนักศกึษาในรายวชิา 

      (อธิบายกระบวนการท่ีใช้ในการทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธ์ิของนักศึกษาตามมาตรฐานผลการเรียนรู้ของรายวชิา เช่น 

       ทวนสอบจากคะแนนขอ้สอบ หรืองานท่ีมอบหมาย กระบวนการอาจจะต่างกันไปสำหรับรายวชิาท่ีแตกต่างกัน หรือสำหรับ 

      มาตรฐานผลการเรียนรู้แต่ละดา้น) 

 - การประเมนิผลของแต่ละรายวชิาตอ้งผ่านที่ประชุมของคณะหรอืคณะกรรมการที่คณะแต่งตัง้ก่อนประกาศผลสอบ 
 - ผู้สอนมีการทวนสอบมาตรฐานผลสัมฤทธิ์ของนักศึกษาในรายวิชานี้ ด้วยการทวนสอบจากคะแนนข้อสอบ งานที่
มอบหมาย และการสังเกตพฤตกิรรมของนักศกึษา 
 
๕. การดำเนนิการทบทวนและการวางแผนปรับปรุงประสทิธิผลของรายวชิา 

      (อธิบายกระบวนการในการนำขอ้มูลท่ีไดจ้ากการประเมนิจากขอ้ ๑ และ ๒ มาวางแผนเพื่อปรับปรุงคุณภาพ) 

 หลักสูตรมรีะบบการทบทวนประสทิธผิลของรายวชิา โดยพจิารณาจากผลการประเมินการสอนโดยนักศกึษา และผลการ
ประเมนิโดยที่ประชุมของคณะหรอืคณะกรรมการที่คณะแต่งตัง้ อาท ิที่ประชุมอาจารย์ประจำหลักสูตร เป็นตน้ เพื่อใช้ในการ
ปรับปรุงและพัฒนาการในสอนคร้ังต่อไปตลอดระยะเวลาที่มกีารจัดการเรียนการสอนรายวชิานี้ในหลักสตูร 
 

 

*********************** 

 

 



มคอ. ๓ 

หลักสูตรระดับปริญญา   ตรี   โท  เอก 

 

หนา้ | ๑๐ 
รายวชิา    BEC4318       การเจรจาต่อรองทางเศรษฐศาสตร์และธุรกจิ       สาขาวชิา  เศรษฐศาสตร์ธุรกจิ     คณะวทิยาการจัดการ         มหาวทิยาลัยราชภัฎสวนสุนันทา 

แผนที่แสดงการกระจายความรับผดิชอบมาตรฐานผลการเรยีนรู้จากหลักสูตรสู่รายวชิา (Curriculum Mapping) 

ตามที่ปรากฏในรายละเอยีดของหลักสูตร (Programme Specification) มคอ. ๒ 

รายวชิา 
คุณธรรม จรยิธรรม ความรู้ ทักษะทางปัญญา 

ทักษะความสัมพนัธ์

ระหว่างบุคคลและ

ความรับผดิชอบ 

ทักษะการวเิคราะห์

เชงิตัวเลข การสื่อสาร 

และการใช้เทคโนโลยี

สารสนเทศ 

ความรับผดิชอบหลัก                                                        ความรับผิดชอบรอง 

หมวดวชิาเฉพาะดา้น ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ ๑ ๒ ๓ 

รหัสวชิา BEC4318 

ชื่อรายวชิา การเจรจาต่อรองทาง

เศรษฐศาสตร์และธุรกจิ  

 

               
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