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กลยุทธราคา  (Price Strategy)
• การเลือกราคาขั้นสุดทาย  (Selecting the Final Price)
• การปรับแตงราคา  (Adapting the Price)



• การเลือกราคาขั้นสุดทาย  (Selecting the Final Price)

• การกําหนดราคาเชิงจิตวิทยา
• อิทธิพลของสวนประสมการตลาดอื่นที่มีตอราคา
• นโยบายราคาของบริษัท
• ผลกระทบราคาที่มีตอฝายอื่นๆ
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• การเลือกราคาขั้นสุดทาย  (Selecting the Final Price)
• ผลกระทบราคาที่มีตอฝายอื่นๆ
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• การเลือกราคาขั้นสุดทาย  (Selecting the Final Price)
• การกําหนดราคาโดยใชระดับราคาและ
คุณภาพมากําหนด
• ราคาประหยัด
• ราคาเจาะตลาด
• ราคาเกินจริง
• ราคาแพง
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• การปรับแตงราคา  (Adapting the Price)
• การกําหนดราคาตามเขตภูมิศาสตร  (Geographical 

Pricing)
• การใหสวนลดราคาและสวนยอมให

• สวนลดเงินสด
• สวนลดปริมาณ
• สวนลดตามหนาที่
• สวนลดตามฤดูกาล
• สวนยอมให
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• การปรับแตงราคา  (Adapting the Price)
• การกําหนดราคาเพื่อการสงเสริมการขาย  

(Promotional Pricing)
• การตั้งราคาแบบลอใจ
• การตั้งราคาเนื่องในโอกาสพิเศษ
• การคืนเงินสด
• การใหซื้อในอัตราดอกเบี้ยตํ่า
• การรับประกันและบริการ
• การใหสวนลดเชิงจิตวิทยา
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• การปรับแตงราคา  (Adapting the Price)
• การกําหนดราคาใหมีความแตกตาง  (Discriminatory 

Pricing)
• การกําหนดราคาตามกลุมลูกคา
• การกําหนดราคาตามรูปแบบผลิตภัณฑ
• การกําหนดราคาตามภาพลักษณที่มี
• การกําหนดราคาตามสถานที่ตั้ง
• การกําหนดราคาตามชวงเวลา
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• การปรับแตงราคา  (Adapting the Price)
• การกําหนดราคาตามสวนประสมผลิตภัณฑ  

(Product Mix Pricing)
• การกําหนดราคาตามสายผลิตภัณฑ
• การกําหนดราคาตามการใหเลือกซื้อเพิ่ม
• การกําหนดราคาผลิตภัณฑรวม
• การกําหนดราคาแบบสองสวนรวมกัน
• การกําหนดราคาจากผลพลอยไดของผลิตภัณฑ
• การกําหนดราคาแบบมัดรวมกัน
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