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การแปลมี 4 แนวทาง ได้แก่
1.แปลตรงตัวตามต้นฉบับ กรณีท่ีแปลตรงตวัแลว้สามารถสื่อไดด้ี ควรใชว้ิธีนีเ้พ่ือ

คงลีลาการเลน่ค า และการเลน่ความหมาย ช่วยใหเ้ขา้ใจวฒันธรรมความคิด
ตลอดจนคา่นิยมของเจา้ของภาษาตน้ฉบบั

2. แปลเทยีบเคยีง หากใชว้ิธีแปลตรงตวัแลว้ไม่สื่อ แตพ่บวา่ในภาษาปลายทางมี
สภุาษิต ค าพงัเพย หรอืส านวนโวหารท่ีมีความหมายเดียวกนั ก็น าส านวนท่ีมี
ความหมายเดียวกนันัน้มาใชเ้ทียบเคียง

3. แปลขยายความ หากใชว้ิธีแปลตรงตวัแลว้อาจหว้นหรอืก ากวมเกินไป ก็ควรแปล
แลว้อธิบายขยายความเพ่ิมเติมเพ่ือช่วยความเขา้ใจ

4. แปลโดยตคีวาม กรณีท่ีเป็นสภุาษิต ค าพงัเพย หรอืส านวนโวหารท่ีมาจาก
วฒันธรรมท่ีเก่าแก่ แตกต่างหรอืเขา้ใจยาก ควรใชก้ารตีความใหไ้ดค้วามหมายท่ี
ชดัเจนก่อน แลว้จงึแปลความหมายนัน้เป็นภาษาปลายทาง
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ทดลองแปลส านวนภาษาทีใ่ช้ในการโฆษณาประชาสัมพนัธ์
ต่อไปนี ้แล้วระบุว่าใช้วธีิการแปลแบบใด

1. แปลตรงตัว 

3.แปลขยายความ 

2.แปลเทียบเคยีง 

4.แปลตีความ

20XX Pitch deck title 3

ถอดความมาตรงๆ เอาส านวนภาษาไทยค าอ่ืน มาใช้
แทนเพื่อใหเ้ขา้ใจ

แปลภาษาออกมาแลว้ มนัเขา้ใจยาก จึง
เขียนภาษาไทยเพิ่มอธิบายต่อ

ตีความภาษาญ่ีปุ่นก่อน และ สรุป
เป็นภาษาไทยต่างหากอีกที(อาจไม่
ตรงกบัค าตน้ฉบบั แต่ความหมาย
นั้นตรง)



SOLUTION

CLOSE THE GAP

Our product makes consumer lives 

easier, and no other product on the 

market offers the same features

COST SAVINGS

Reduce expenses for replacement 

products

TARGET AUDIENCE

Gen Z (18-25 years old)

EASY TO USE

Simple design that gives customers 

the targeted information they need
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โปรดติดตามตอนต่อไป

โปรดรอชม

อยา่พลาดชม

เชิญหยบิ

สามารถรับกลบัได้

ภาษาญ่ีปุ่นแบบง่ายๆ เชิญอ่าน

ใบสมคัรใบน้ี เชิญเขียนส่งอาจารยA์
และอาจารยB์ดว้ยภาษาญ่ีปุ่นนะคะเชิญรับการปรึกษาได้

กรุณาติดต่อทางอีเมลท่ี์เขียนไวด้า้นล่าง

ช่วงทดลองใชฟ้รี
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มีรถรับ-ส่งฟรี

เปิด24ชัว่โมง
เชิญท่ีร้านใกลบ้า้นคุณ

สอบถามรายละเอียดโทร. 02-222-2222

สินคา้ใหม่วางตลาดแลว้

สินคา้ยอดนิยม
สอบถามรายละเอียด เวลาเรียน และหลกัสูตรไดท้างโทรศพัทห์รือท่ีหอ้งเรียน

การสมคัร กรุณาเขียนหวัขอ้ในกระดาษดา้นล่าง และเมลหรือน ามาส่งท่ีหอ้งเรียน
เวลาท าการฝ่ายประชาสัมพนัธ์ 14.00-22.00น.

ฟรีค่าสมาชิกรายปี
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เวลาเปิดท าการ

ไดรั้บความนิยม

ไม่จ ากดัช่วงเวลา

รีบหน่อย มีจ านวนจ ากดั
รายละเอียดกรุณาสอบถามกบัstaffชาวญ่ีปุ่น



PRODUCT BENEFITS

Cool and stylish product

Areas for community connections

Online store and market swap
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COMPANY 
OVERVIEW
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BUSINESS MODEL

RESEARCH

We based our research on 

market trends and social 
media

ABSTRACT

We believe people need 

more products specifically 
dedicated to this niche 

market

DESIGN

Minimalist and easy to use
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MARKET COMPARISON

$3B

$2B

$1B

20XX

Opportunity to build + addressable market

Freedom to invent + serviceable market

Few competitors + obtainable market
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OUR COMPETITION

CONTOSO

• Our product is priced below that of other 

companies on the market

• Design is simple and easy to use, 
compared to the complex designs of the 

competitors

• Affordability is the main draw for our 

consumers to our product

COMPETITORS

• Company A

Product is more expensive

• Companies B & C 
Product is expensive and inconvenient   to 

use

• Companies D & E

Product is affordable, but inconvenient   
to use
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GROWTH STRATEGY
How we’ll scale in the future

PHASE 1: FEB 20XX
Roll out product to high profile or top-level participants to help establish the 

product

PHASE 2: MAY 20XX
Release of the product to the general public and monitor press release and 

social media accounts

PHASE 3: OCT 20XX
Gather feedback and adjust product design as necessary
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FINANCIALS
Year 1 Year 2 Year 3

INCOME

Users 50,000 400,000 1,600,000

Sales 500,000 4,000,000 16,000,000

Average price per sale 75 80 90

Revenue @ 15% 5,625,000 48,000,000 216,000,000

Gross profit 5,625,000 48,000,000 216,000,000

EXPENSES

Sales & marketing 5,062,500 38,400,000 151,200,000 70%

Customer service 1,687,500 9,600,000 21,600,000 10%

Product development 562,500 2,400,000 10,800,000 5%

Research 281,250 2,400,000 4,320,000 2%

Total expenses 7,593,750 52,800,000 187,920,000
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MEET THE TEAM

Takuma Hayashi

President

Mirjam Nilsson

Chief Executive Officer

Flora Berggren

Chief Operations Officer

Rajesh Santoshi

VP Marketing
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SUMMARY

At Contoso, we believe in giving 110%. By using our next-

generation data architecture, we help organizations virtually 

manage agile workflows. We thrive because of our market 

knowledge and great team behind our product. As our 

CEO says, "Efficiencies will come from proactively 

transforming how we do business."
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THANK YOU
Mirjam Nilsson

206-555-0146

mirjam@contoso.com

www.contoso.com
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