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การเร่ิมตนธุรกิจใหมสตารทอัพ (Start Up)

หมายถึง รูปแบบการทําธุรกิจท่ีมีอัตราการเติบโตแบบกาวกระโดด โดยใช 

เทคโนโลยีและนวัตกรรมในการพัฒนาสินคาและบริการท่ีชวยในการแกปญหาใน

ชีวิตประจําวัน ตรงกับความตองการของตลาดและสังคม หรือเห็นโอกาสท่ียังไมมีใครเคย

เห็น และถูกออกแบบมาใหสามารถทําซํ้า (Repeatable) ขยายตลาด (Scalable) เพื่อสราง

มูลคาเพิ่มและเติบโตอยางกาวกระโดด (Exponential growth) 



ลักษณะสําคัญธุรกจิสตารทอัพ 

 ธุรกิจเนนขายไอเดีย / ประสบการณ / คุณคา / นวัตกรรมเพื่อสรางความแตกตาง

 ธุรกิจมีเปาหมายท่ีจะเติบโตแบบกาวกระโดด ขนาดของธุรกิจไมใชสิ่งสําคัญหลกั

 ธุรกิจจะใชการระดมทุนผานการลงทุนจากนักลงทุนประเภทตางๆเชน Angel Investor



Silicon Valley (ซิลิคอนวัลเลย)

ศูนยกลางนวัตกรรมและการพฒันาไฮเทคชั้นนํา เปนท่ีท่ีมีการเติบโตและเปน

ท่ีสนใจของผูคนหลากหลาย ท้ังผูประกอบการธุรกิจ นักลงทุน และแรงงานใน

ตลาดงานสายเทคโนโลยี 





ธุรกิจ

มุงเนน

ดานผู 

สูงอายุ

ท่ีมา https://www.facebook.com/BLTBangkok/posts/2641747009421292/



ธุรกิจท่ีมุงเนนดานนวัตกรรม

หมายถึง คนคิดริเริ่มสรางธุรกิจท่ีตองใชความรูหรือเทคโนโลยีมาสรางสรรค

ธุรกิจใหม 

กลุมผูประกอบการธุรกิจท่ีมีความรูเฉพาะดานในใดดานหนึ่ง จีงตัดสินใจนํา

ความรูเหลานั้นมาสรางมูลคาเพิม่ในเชิงพาณิชย ตางประเทศ เรียกวาเปนธุรกิจ

ไฮเทค (High-Technology Firms) หรือธุรกิจเริ่มใหมท่ีใชพื้นฐานดานเทคโนโลยี 

(New Technology-Based Firms ; NTBFs)



แนวคิดธุรกิจนวัตกรรม 

เกิดจากการท่ีนักวิจัยหรืออาจารยในมหาวิทยาลัยท่ีมีหนาท่ีคนควาหา

วิทยาการใหมๆ เห็นประโยชนในเชิงพาณิชยของผลงานการวิจัยของตนเอง จึง

ตัดสินใจพลิกผันตัวเองออกมาเปนเจาของธุรกิจเอง (เรียกวา Spin-offs)



ตัวอยาง 



การ

เปนผูประ

กอบการ 

ยุค 4.0



การปรับตัวของผูประกอบการยุคดิสรัปชัน (Disruption)

Disruption หมายถึง การเปลียน แปลงของภาวะแวดลอมทางธุรกิจอยาง

รุนแรงและรวดเร็ว ในอัตราทีไมเคยเกิดขึนมากอน ดวยเทคโนโลยีทีพฒันา ไปอยาง

รวดเร็วจนสงผลกระทบตอการดําเนินธุรกิจทีปลี่ยนแปลงรูปแบบเดิมไปอยางสนิเชิง



ตัวอยาง ธุรกิจ E-Commerce



การปรับตัวของผูประกอบการยุควิกฤติโควิด 19

1. Product-Innovation

จากเดิมท่ีธุรกิจมุงเนนการแขงขันกันดวยเร่ืองของราคา แตเมื่อประชาชนให

ความสําคัญกับเร่ืองของคุณภาพและความปลอดภัยยิ่งข้ึน ผูประกอบการควรมุง

หนาพัฒนาดานนวัตกรรมเพื่อตอบโจทยของลูกคา และเพื่อใหแขงขันในตลาดได

2. Self-Innovation 

การพอใจในส่ิงท่ีตนเองมีอยูไมอาจนํามาใชกับชวงสถานการณแพรระบาดของ

โควิด-19 เพราะจะทําใหผูประกอบการย่ําอยูกับท่ี มีแตจะถอยหลังและสูญหายไป

จากตลาดในท่ีสุด ในสภาวะเชนนี้ ผูประกอบการตองปรับเปล่ียนตัวเองใหมี

่



การปรับตัวของผูประกอบการยุควิกฤติโควิด 19

1. Product-Innovation ใหความสําคัญกับเรื่องของคุณภาพและความปลอดภัย

ย่ิงขึ้น เพื่อใหแขงขันในตลาด

2. Self-Innovation ผูประกอบการตองปรับเปลี่ยนตัวเองใหมีศักยภาพมากพอท่ีจะ

แขงขันกับตลาด

3. Trend ผูประกอบการตองติดตามเทรนด แนวโนมของตลาดโลกอยูตลอดเวลา 

เพื่อทันตอกระการเปลี่ยนแปลงท่ีจะเกดิขึ้น



สรุป

ในขณะท่ีโลกกําลังเปลี่ยนแปลงทางดานเทคโนโลยีอยางท่ีผูประกอบการหลายบางราย

ยังไมพรอมกบัการเปลี่ยนแปลง ยอมสงกระทบกับการดําเนินธุรกิจอยางหลีกเลี่ยงไมได

ดังนั้น ความพรอมในการปรับเปลี่ยนธุรกิจจะทําใหธุรกิจสามารถแขงขันในสถานการณท่ีมี

การเปลี่ยนแปลงไดอยางมีประสิทธิภาพและเกิดความย่ังยืน ผูประกอบการึงมีความ

จําเปนตองปรับตัวใหหมุนตามกระแสการเปลี่ยนแปลงของโลกใหทันหากตองการอยูรอด

ตอไป



จบการบรรยาย



เอกสารอ้างองิ



คําถามทบทวน
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