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	Slide 1: บทที่ 5 การเป็นผู้ประกอบการธุรกิจด้านความงาม
	Slide 2: การเป็นผู้ประกอบการในธุรกิจด้านความงาม ต้องอาศัยความรู้หลายด้าน ทั้งการบริหารจัดการธุรกิจ การตลาด กฎหมาย และแนวโน้มของอุตสาหกรรมความงาม เพื่อให้นักศึกษาเข้าใจและสามารถนำไปประยุกต์ใช้ได้จริง จึงสรุปเป็น 8 ข้อดังนี้ 
	Slide 3: 1. พื้นฐานของอุตสาหกรรมความงาม
	Slide 4: 2. ทักษะและคุณสมบัติของผู้ประกอบการด้านความงาม
	Slide 5: 3. การวางแผนธุรกิจความงาม
	Slide 6: 4. กฎหมายและมาตรฐานที่เกี่ยวข้อง
	Slide 7: 5. การตลาดและการสร้างแบรนด์
	Slide 8: 6. การจัดการด้านการเงิน
	Slide 9: 7. การบริหารจัดการภายในธุรกิจ
	Slide 10: 8. การพัฒนาและขยายธุรกิจ
	Slide 11: Good luck.

