
บทที ่5 การเป็นผู้ประกอบการธุรกจิด้านความงาม
อาจารย์ผู้สอน อาจารย์วรานิษฐ์ พุทธโรจน์รังษี



การเป็นผูป้ระกอบการในธุรกจิดา้นความงาม ตอ้งอาศยัความรูห้ลายดา้น ทัง้การบรหิารจดัการ

ธุรกจิ การตลาด กฎหมาย และแนวโนม้ของอตุสาหกรรมความงาม เพื่อใหน้กัศึกษาเขา้ใจและ

สามารถน าไปประยกุตใ์ชไ้ดจ้รงิ จงึสรุปเป็น 8 ขอ้ดงัน้ี

1. พื้นฐานของอตุสาหกรรมความงาม 5. การตลาดและการสรา้งแบรนด์

2. ทกัษะและคณุสมบตัิของผูป้ระกอบการดา้นความงาม 6. การจดัการดา้นการเงนิ

3. การวางแผนธุรกจิความงาม 7. การบรหิารจดัการภายในธุรกจิ

4. กฎหมายและมาตรฐานที่เกี่ยวขอ้ง 8. การพฒันาและขยายธุรกจิ



1. พื้นฐานของอตุสาหกรรมความงาม

• ประเภทของธุรกจิความงาม เช่น คลนิิกเสรมิความงาม สปา รา้นท าผม รา้นท าเลบ็             
ขายเครื่องส  าอาง ฯลฯ

• เทรนดแ์ละนวตักรรมดา้นความงาม เช่น Clean Beauty, Vegan Beauty, 
Personalization, AI Skincare

• กลุม่เป้าหมายของธุรกจิความงาม เช่น ผูห้ญงิ ผูช้าย คนรุ่นใหม ่คนรกัสุขภา 



2. ทกัษะและคณุสมบตัขิองผูป้ระกอบการดา้นความงาม
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•ความรู้เกีย่วกบัผลติภัณฑ์และบริการด้านความงาม
•ทกัษะการบริหารธุรกจิ เช่น การเงิน การตลาด การบริหารบุคคล
•ความคดิสร้างสรรค์และการพฒันาผลติภัณฑ์ใหม่ ๆ
•ความสามารถในการส่ือสารและให้บริการลูกค้า
•การสร้างแบรนด์และความน่าเช่ือถือในตลาด



3. การวางแผนธุรกจิความงาม

• การก าหนดเป้าหมายและวสัิยทศัน์ของธุรกจิ
• การวเิคราะห์ตลาดและคู่แข่ง
• การวางแผนต้นทุนและงบประมาณ
• แผนการบริหารจัดการความเส่ียง



4. กฎหมายและมาตรฐานที่เกี่ยวขอ้ง

• การขออนุญาตเปิดธุรกิจ เช่น ใบอนุญาตสถานพยาบาล (กรณีคลินิก) 
ใบอนุญาตจาก อย. (กรณีผลิตภณัฑเ์คร่ืองส าอาง)

• กฎหมายเก่ียวกบัเคร่ืองส าอางและผลิตภณัฑเ์สริมความงาม
• กฎหมายแรงงานและภาษีท่ีเก่ียวขอ้ง



5. การตลาดและการสรา้งแบรนด์

•กลยุทธก์ารตลาดออนไลนแ์ละออฟไลน ์เช่น Social Media 

Marketing, Influencer Marketing, Content 
Marketing
•การตัง้ราคาสนิคา้และบรกิารใหเ้หมาะสม
•การสรา้งความแตกต่างและจดุขายของธุรกจิ

•Customer Relationship Management 
(CRM) และการรกัษาลูกคา้



6. การจดัการดา้นการเงนิ

•การบริหารต้นทุนและการก าหนดราคาขาย
•การท าบัญชีและภาษีเบ้ืองต้นส าหรับธุรกจิความงาม
•แหล่งเงินทุน เช่น เงินกู้ SME การระดมทุนจากนักลงทุน



7. การบรหิารจดัการภายในธุรกจิ

•การสรรหาและบรหิารพนกังาน เช่น ช่างเสรมิสวย พนกังานนวด นกันวดสปา

•การอบรมพนกังานใหม้ีมาตรฐานและบรกิารที่ดี

•การจดัการสตอ็กสนิคา้ เช่น เครื่องส าอาง ผลติภณัฑบ์ ารุงผิว



8. การพฒันาและขยายธุรกจิ

•การสรา้งแฟรนไชสห์รอืขยายสาขา

•การเพิม่บรกิารใหม่ ๆ ตามเทรนดต์ลาด

•การปรบัตวัใหเ้ขา้กบัเทคโนโลย ีเช่น การใช้ AI 

วเิคราะหส์ภาพผิว



GOOD LUCK.
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