หัวข้อการนำเสนอรายงานกลุ่ม 
กลุ่ม 1 การจัดการการตลาด
- การวิเคราะห์ตลาด 
- การวิเคราะห์ลูกค้าเป้าหมาย 
- การสร้าง Customer Persona 
- กลยุทธ์การตลาด 8Ps
- Business Model CANVAS
*********นำเสนอวันที่ 23 มกราคม 2569*********
กลุ่ม 2 การสร้างโมเดลธุรกิจ BMC
- BMC คืออะไร
- ความสำคัญของ BMC สำหรับผู้ประกอบการ
- องค์ประกอบทั้ง 9 ช่องของ BMC
- ขั้นตอนการเริ่มทำ BMC สำหรับธุรกิจควรเริ่มจากช่องไหนก่อน
- ข้อจำกัดของ BMC
- ตัวอย่าง BMC ของธุรกิจ
*********นำเสนอวันที่ 30 มกราคม 2569*********
กลุ่ม 3 การตลาดออนไลน์
- พฤติกรรมผู้บริโภคยุคดิจิทัลและการเข้าใจกลุ่มเป้าหมาย
- เทคนิคการสร้างคอนเทนต์และการเล่าเรื่อง
- การเลือกแพลตฟอร์มและช่องทางการขายออนไลน์ที่เหมาะสม
- ตัวอย่างธุรกิจออนไลน์ที่ประสบความสำเร็จ
*********นำเสนอวันที่  5 กุมภาพันธ์ 2569*********
กลุ่ม 4 การบริหารทรัพยากรมนุษย์ที่ผู้ประกอบการยุคปัจจุบันควรรู้
- การสรรหาและคัดเลือกบุคลากรให้ “ตรงคน ตรงงาน”
- การบริหารความผูกพันต่อองค์กร
- การพัฒนาขีดความสามารถของทีมงาน
- การประเมินผลการปฏิบัติงานอย่างเป็นธรรมและโปร่งใส
- กฎหมายแรงงานพื้นฐานและจริยธรรมในการบริหารคนที่ผู้ประกอบการควรรู้
*********นำเสนอวันที่  12 กุมภาพันธ์ 2569*********
กลุ่ม 5 การจัดการทางการเงินและการบัญชี
- งบการเงินพื้นฐานที่ผู้ประกอบการต้องอ่านเป็น
- การจัดการกระแสเงินสด
- ต้นทุน ราคาขาย และจุดคุ้มทุน
- การจดบันทึกรายรับ–รายจ่าย ของธุรกิจเบื้องต้น
- ภาษีพื้นฐานที่ผู้ประกอบการควรรู้
- การวางแผนการเงินเบื้องต้นสำหรับเจ้าของกิจการ
*********นำเสนอวันที่  19 กุมภาพันธ์ 2569*********
เงื่อนไข
1) สมาชิกทุกคนต้องนำเสนอ
2) เวลานำเสนอไม่น้อยกว่า 30 นาที
3) ส่ง presentation ก่อนนำเสนอ 2 วัน
